
2019年／名古屋

「よい医療は、よい経営から」をコンセプトに、私ども総合メディカルは、
医師・医療機関のよきパートナーとして「よい医療」の実現のお手伝いをしています。
このたび、その一環として「医業継承セミナー」を開催いたします。
第三者継承や親子間継承を成功させるポイントや相続対策・ライフプラン策定の
お話など、医業継承をお考えの先生にぜひご参加いただきたい内容です。

皆さまのご参加を心よりお待ち申しあげております。

 2019年4月吉日 総合メディカル株式会社 名古屋支店長 石川 陽介 テーマ：スムーズな医業継承

場　所： 名古屋国際センタービル
 5階　第2会議室

医業継承セミナー開催
親子間継承あるいは第三者継承をお考えの院長先生に
医業継承を成功させるためのポイントをご紹介いたします。

セミナー 13:00～16:20 定員20名

個別相談会（完全予約制） 14:00～17:30

第1部 13：10～14：10  （60分）

開業医の高齢化が進み、後継ぎに頭を抱える院長も増えてきております。その一方で、開業を目指しながらも、資金・経営
面で不安を感じている有望な医師もたくさんおられます。それらの解決策として、近年、第三者による医業継承が開業の
一つの手段として確立しつつあります。今回は、そんな医業継承にスポットを当て、具体的な継承事例を基に、円滑な医業
継承の手順をご紹介させていただきます。

『継承成功の実例』　講師／花栗　昌裕（総合メディカル株式会社 チーフ）

第2部 14：20～15：10  （50分）

平成４年、愛知県の北部に位置する春日井市にて、内科・小児科クリニックを開業しました。平成28年に継承し、現在
は春日井市の病院で勤務しております。
本セミナーでは、継承を決意するまでの経緯や、重視したポイント、また継承して良かった点や苦労した点を実体験に
基づいてお話し致します。

東海地区に約６６０件の顧客を持つ医療・介護事業特化の税理士法人です。個人事業と医療法人、親子継承と第三者継承
の違いを解説し、円滑な継承の手続きや留意点についてアドバイスをさせていただきます。

『継承までの軌跡』　講師／佐賀　孝 氏（旧さがクリニック 院長）

医業継承の経験豊富なコンサルタントが具体的なご質問・疑問にお答えします。

第3部 15：20～16：20  （60分）

『病医院の相続・事業継承のポイント』～円滑な医院継承のために～
 講師／矢野　厚登 氏（税理士法人 ブレインパートナー）

医業継承についての相談例●継承するために必要な手順は？　 ●継承開業のメリットは？●不動産を売却する際の注意点は？ ●従業員や患者さんの引き継ぎはどのようにするのか？

2019年
13:00～17:30（12:30開場）

愛知県名古屋市中村区那古野一丁目47番1号

日　時：       8月25日㈰

参加者
特　典
書籍プレゼント

『院長先生の相続・
事業承継・M&A決定版』
院長先生とそのご家族の現実的な悩みを
解決する書籍です。
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2019年／名古屋 医業継承セミナー申込書

□ 医業継承の進め方について　　　　　　　　　　　　　　　□ 継承時の税金や相続について　
□ 継承後のライフプランを見据えたポイントについて　　　　　□ スタッフ・患者の引継ぎのポイントについて
□ 譲渡価格決定までのポイントについて　　　　　　　　　　　□ 医院不動産の活用について　
□ その他（　　　　　　　　　　　　 　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

※開催日およそ1週間前になりましたら、受講票をお送り致しますので、当日受付にてご提示ください。

（こちらの住所に受講票をお送り致します。また、ご都合が悪い場合はご連絡ください。）

担当／安本総合メディカル㈱ 名古屋支店

www.dtod.ne.jp ＞ 開業セミナー情報 ＞ 2019年8月25日（日）13:00～17:30【名古屋】 ＞セミナーに申し込む 

「名古屋 医業継承セミナー参加希望」というタイトルで、上記必要事項をご連絡ください。

※番号はお間違えのないようご確認願います。

下記必要事項をご記入のうえ、返信ください。

その旨と

（必須）

（必須）

※本申込書にご記入頂いたお客様の個人情報（以下、お客様情報）は、本セミナーに関連する業務（お申し込みの確認、受講票の発送等）に利用します。なお、お客様情報の提
供の判断は、ご本人にありますが、当社の業務上必要な情報を頂けない場合は、当社から十分なサービスをご提供できない場合があり得ますので予めご了承ください。
※お客様情報に関する開示・訂正・削除及び利用停止につきましては、表面のお問い合わせ先までご連絡ください。
※お預かりした個人情報は、法令・社内規程に従い適切に管理します。　　　　　　　　　　　　　　　

　
（個人情報保護管理者　管理本部長）

（０52）533-7902

（０52）533-7902

0120-933-901 052-533-7901

info-nagoya＠sogo-medical.co.jp

フリガナ

フリガナ

医業継承セミナー及び個別相談会に申し込みするには、ＤｔｏＤ会員登録が必要となります。
※本セミナー及び個別相談会へのお申し込みをもって、ＤｔｏＤ会員登録とさせていただきます。
※ＤｔｏＤ会員規約はＤｔｏＤコンシェルジュホームページ（https://www.dtod.ne.jp/sitepolicy/）を、ご確認のうえ以下のいずれかをチェック願います。

ＤｔｏＤ会員に登録のうえ

ＤｔｏＤ会員に登録のうえ

14：00～17：30

申込書に必要事項をご記入のうえ、ＦＡＸもしくは上記方法のいずれかによりお申し込みください。

2019年8月21日（水）

https://www.dtod.ne.jp/kaigyo-topics/kaigyoseminar/seminar143.php

※当日ご来場できない方や時間が合わない方がいらっしゃいましたら、
　別途日程調整をいたしますのでご相談ください。




